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ROZWIAZANIA IBM

DLA SEKTORA
ELEKTRONICZNEGO

Przedsiebiorstwa sektora elektronicznego musza stale i aktywnie monitorowac
prowadzong dziatalnosc przy uzyciu zintegrowanych procesow planowania
umozliwiajacych podejmowanie trafnych decyzji biznesowych i osigganie
lepszych wynikow. Dzieki temu moga momentalnie reagowac na pojawiajace sie

trendy i wychodzi¢ naprzeciw stale zmieniajacym sie wymaganiom klientow.
IBM COGNOS ANALYTICS
IBM PLANNING ANALYTICS

Funkcjonalnosci oprogramowania IBM - planowanie, karty wynikow, analizy,
IBM CLOUD PAK FOR DATA

raportowanie i kokpity managerskie - stanowia podstawe niezbedna dla
prawidtowego i wydajnego funkcjonowania kazdego przedsiebiorstwa sektora
elektronicznego. Rozwigzania umozliwiajg budzetowanie, zarzadzanie
wydajnoscia, modelowanie wptywu scenariuszy biznesowych oraz
monitorowanie wynikow catego przedsiebiorstwa.

SPRZEDAZ | DZIALANIA PLANISTYCZNE SERWIS URZADZEN

« Natychmiastowy wglad w podejmowane dziatania o \Wykorzystanie analizy predykcyjnej do

umozliwia poprawe efektywnosci i redukcje kosztow
Uzgadnianie wynikow sprzedazowych i prognoz popytu
z tancuchem dostaw i planami produkcyjnymi
Prognozowanie popytu w odniesieniu do nowych
produktow oraz zapewnienie, ze dochody ze sprzedazy i
marza zostana osiggniete zgodnie z zatozeniami

ZARZADZANIE tANCUCHEM DOSTAW |
WYDAJNOSCIA

Monitorowanie i analizowanie tancucha dostaw,
kontrolowanie wydatkow, ustug i innych istotnych
obszaréw dziatalnosci

Zarzadzanie sprzedaza, marketingiem i finansami
Porownywanie i ocenianie jakosci surowcow, zuzycia
energii i innych dostawcow ustug w zakresie jakosci,

dostawy i ceny

prognozowania zawodnosci urzadzen i zasobow oraz
identyfikacji urzadzen wymagajacych naprawy

o Identyfikacja przyczyn awarii produktow w celu
zmniejszenia kosztow gwarancji i poprawy satysfakcji
klientow

o Identyfikacja cech wptywajacych na zwiekszenie
kosztow utrzymania oraz okresow przestoju w pracy
urzadzen

KORZYSCI PO WDROZENIU

e Poprawa wydajnosci operacyjnej, procesow
wewnatrz organizacji oraz zwrot inwestycji

e -Uzyskanie lepszego wgladu w potrzeby klientow
oraz poprawe jakosci obstugi klienta

e -Standaryzacja procesow planowania, konsolidacji i
dziatalnosci operacyjnej celem ujednolicenia
wskaznikow finansowych i celow biznesowych

$58.6K

$5.5K 9,138 $65.08 -$5.31K

=
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